der TCO

L_Ce00e r‘ 7 AN [ =
E \ Einsparung bei Leasingkosten

Z ]

i. H. v. 30.000€ in einem Jahr

Reduzierung

Ein qualifizierter Ansprechpartner fir
alle Fuhrparkbelange

11% Einsparung durch Einfuhrung

( ]
m " d er einer Multi-Supply-Strategie

Transparenter Gesamtiberblick
Uber einen dezentralen Fuhrpark

Steigerung der Nutzerzufrieden-
heit und damit der Attraktivitat als

Ausgangssifuqtibn

Bei der Ubernahme der Betreuung bestand der Fuhrpark aus
220 Fahrzeugen, wovon 75% Uber eine Leasinggesellschaft bezogen
wurden und 25% der Flotte gekauft war.

Die Flotfte wurde dezenfral gesteuert, d.h. das Unternehmen hat
mehrere Standorte in Deutschland, an denen die Fahrzeuge sehr
unterschiedlich verwaltet wurden. Durch die mangelnde Transpa-
renz konnten Einsparpotentiale schlecht bis gar nicht Uberblickt
und entsprechende MaBnahmen zur Vermeidung unndtiger Kosten
nicht eingeleitet werden.

Die Nutzung der Flotte erfolgte durch sehr unterschiedliche Nut-
zerprofile. Die Jahreslaufleistungen liegen zwischen 15.000 km und
50.000 km pro Jahr. In der Regel werden die Leasingvertradge auf 36
Monate abgeschlossen.
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Offenlegung von-
Einsparpotentialen

im Fuhrpark und die
Einleitung entspre-
chender MaBnahmen
gelingt nur mit ausrei-
chender Transparenz
und umfangreicher
Fachkenntnis.
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MaBnahmen

Der Kunde hatte zuvor Uber Single Supply eingekauft, d.h. er hatte sei-
ne Leasingfahrzeuge nur Uber eine Leasinggesellschaft bezogen. Mit der
Managementibernahme der Flotte durch TraXall implementierten wir
eine Multi-Supply-Strategie.

TraXall fUhrte gemeinsam mit dem Kunden eine Leasingausschreibung
durch. Wahrend der Ausschreibung unterstUtze TraXall bei der Auswer-
tung der Konditionen und der Verhandlungen. Diese optimierten Leasing-
konditionen werden seither regelmdaBig in den TraXall Konfigurator einge-
spielt. Die Konfiguration basiert auf Autodaten, die in kurzen Abstdnden
regelmdaBig aktualisiert werden. Der Algorithmus des Tools sorgt dafur, dass
immer die gUnstigste Leasingrate innerhalb der Leasinganbietergemein-
schaft ausgewdhlt wird. Durch die Dauerwettbewerbssituation unter den
Leasinganbietern sind diese bei Abgabe der Konditionen immer darauf
bedacht, diese wettbewerbsfdhig zu halten. Auch der gekaufte Fuhrpark
wird sukzessive durch Leasingfahrzeuge ersetzt.

Mit Zugang auf das tagesaktuelle Online Reporting Tool von TraXall ge-
winnt derKunde zentralen Zugriff auf alle erforderlichen Fuhrparkdaten und
-kosten seiner Gesamtflotte. Mit Hilfe von verschiedenen Darstellungsfor-
maten (Excel-Liste oder Grafik) spart der Kunden viel Zeit bei internen Be-
richtserstattungen oder Analysen.

Mindestens 2x im Jahr zeigt TraXall in einem Review Meeting auf, wie sich
der Fuhrpark entwickelt, welche MaBnahmen gut laufen, wo es Optimie-
rungspotential gibt und welche MaBnahmen erforderlich sind, um dieses
Potential auszuschdpfen. Dem Kunden werden im Nachgang dieser Mee-
tings alle Analysen und Handlungsempfehlungen zur Verfigung gestellt.

Um die Zufriedenheit der Fahrzeugnutzer zu steigern, stellte TraXall dem
Kunden und seinen Nutzern einen erfahrenen Ansprechpartner zur Seite,
der sich vollumfanglich mit den Richtlinien sowie der Car Policy des Unter-
nehmens auseinandersetzt und eine I6sungsorientierte, sympathische Be-
freuung fur die Belange des Kunden und seine Nutzer gewdhrleistet.
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